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Д
ля того чтобы игрушка 
проявила себя более эф-
фективно, ребёнок должен 

использовать весь набор пред-
полагаемых обучающих функ-
ций. Игрушку надо выбирать 
соответственно возрасту.

В полтора-три года ребёнок 
начинает осваивать соотнося-
щие действия, то есть придаёт 
предметам пространственное 
положение, например, ребёнок 
с удовольствием будет собирать 
пирамидки и матрёшки, строить 
домики из кубиков, закрывать 
коробки крышками, играть с иг-
рушками, которые разбираются 
и собираются. В то же время 
такие действия требуют от ма-
лыша ещё и учитывать свойства 
предметов. Например, чтобы 
правильно построить пирамидку, 
ребёнок должен учитывать раз-
мер колец пирамидки, а иногда 
и их цвет. Детям очень нравятся 
такие операции с предметами, но 
на первых этапах ваше чадо будет 
нуждаться в вашей помощи, ведь 
он ещё не может сам сложить 
сложный предмет из его частей. 
Сначала ребёнку необходимо 
показать как собрать пирамидку, 
как построить из кубиков дом. 
Такие операции развивают мел-
кую моторику. Очень полезны 
игры с пластиковыми блоками 
или мозаикой. Для развития 
малыша важны игры-вкладыши, 
пирамидки, кубики и конструк-
торы с большими деталями. 
Приблизительно с двух лет ребё-
нок начинает интересоваться 
игрушечными животными, кук-
лами. На этом этапе появляют-
ся любимые вещи и игрушки, 

которые помогают преодолеть 
трудные моменты для ребёнка, 
например, разлуку с мамой или 
поступление в детский сад.

Поскольку такая игрушка 
может стать лучшим другом для 
ребёнка на многие годы, то прос-
то необходимо, чтобы она была 
сделана из хорошего материала, 
была красивая и прочная. В этом 
же возрасте ребёнок осваивает 
орудийные предметы, такие как  
ложки, чашки, совочки, лопатки, 
карандаши. В таком возрасте 
ребенку нравится работать с 
разными материалами, гладки-
ми, шершавыми, мохнатыми. 
Для этого можно использовать 
книжки, имеющие разные на 
ощупь страницы. С этого же 
возраста дети начинают интере-
соваться водой, песком, крупой, 
снегом, пластилином, фасолью, 
пуговицами.

Большое значение и широ-
кое распространение получили 
так называемые, развивающие 
игры и игрушки: конструкторы, 
разные шнуровки, пазлы. Такие 
игрушки сделаны специально 
для того, чтобы развивать раз-
личные психические функции: 
память, внимание, восприятие, 
моторику. 

В возрасте трёх-четырёх 
лет малыш начинает играть в 
ролевые игры, в которых ему 
нужны будут звери и куклы, это 
относится и к мальчикам, и к 
девочкам. В качестве игрушек 
подойдут игры-вкладыши, когда 
нужно в дощечку с контурами 
вложить нужные фигурки. По-
нравятся детям мячи, кольца, 
набрасываемые на штырек, про-
стые конструкторы.

В возрасте 4-5 лет самое 
время для разнообразных конст- 
рукторов, мозаик, которые пре-
доставляют возможность для 
развития фантазии и твор-

ческого потенциала 
ребёнка. Он всё еще 
интересуется играми 
со зверюшками и че-
ловечками, поэтому 
важно, чтобы таких 

игрушек было много, 
ребёнок будет играть с ними 

в школу, зоопарк, город. 
В этом случае ребёнку 

необходимы набо-
ры для сюжетных 

игр. Постарай-
тесь выбирать 

универсаль-
ные игруш-
ки (сложно 
и г р а т ь  с 
лошадкой, 

застывшей в беге).

После 6 лет игрушки и игры 
становятся очень реалистич-
ными. Ребёнка интересует 
сходство модели и оригинала, 
функциональность игрушки. 
Детям будет интересен те-
матический конструктор. Он 
предоставляет возможность 
создавать новые формы, разви-
вает фантазию и воображение. 
Особенной популярностью 
пользуются интерактивные иг-
рушки-конструкторы роботов 
и динозавров. Интересны все 
этапы игры: сборка игрушки, ос-
воение управления, непосредст-
венно игра с использованием 
пульта. Это развивает мелкую 

моторику, сообразительность, 
внимательность и усидчивость, 
ответственность.

Девочки стремятся точно 
моделировать взаимоотношения 
взрослых с помощью кукол и 
аксессуаров к ним.

У мальчиков особое место 
занимают детские велосипеды, 
машины и самокаты. Катание 
на них прекрасно развивает и 
укрепляет физически, способст-
вует развитию координации, 
внимания, ответственности. 

Будем рады видеть вас 
и вашего ребёнка в нашем 

магазине!
По материалам сети интернет 

подготовила Светлана Рыбакова
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Сосногорск стал образовательной пло-
щадкой для желающих открыть своё 
дело. Двухдневный мастер-класс про-
вёл начальник Управления по торгам 
и закупкам Торгово-промышленной 
палаты Коми Андрей Макарский. В 
мастер-классе приняли участие 20 
предпринимателей района. Первый 
день – теоретический. Андрей Макар-
ский познакомил своих подопечных со 
школой поставщика государственных и 
муниципальных услуг. Каким законода-
тельством регламентируются закупки? 
Что нужно знать поставщику услуг и 
товаров? Какие бывают виды закупок, 
и чем они отличаются? На эти и другие 
вопросы слушатели мастер-класса полу-
чили исчерпывающие ответы. 

•••••••••••••••
Представители компаний по предостав-
лению аудиторских, консультационных, 
налоговых и юридических услуг «Де-
лойт», PWC (ПрайсвотерхаусКуперс 
Аудит») и «Триатлон Групп» выразили 
заинтересованность в проектах по 
развитию инфраструктуры для неф-
тегазовой отрасли, по модернизации 
ЖКХ, социальных и туристических 
проектов. Серия встреч с международ-
ными компаниями прошла в Постоянном 
представительстве республики при пре-
зиденте Российской Федерации, сообща-
ет пресс-служба Постпредства. В рамках 
встреч были проработаны возможные 
направления совместной деятельности, 
и получены рекомендации по созданию 
благоприятного инвестиционного кли-
мата в Республике Коми. 

•••••••••••••••
Сбербанк с 31 октября снижает ставки 
по кредитам для малого бизнеса на 1,5-
5,5% – в зависимости от продукта и ус-
ловий кредита. Теперь для представите-
лей малого бизнеса минимальная ставка 
по кредитам с обеспечением составляет 
11,8%. По беззалоговым кредитам ми-
нимальная ставка – 15,5%. Комиссии за 
выдачу и досрочное погашение кредита 
Сбербанк не взимает. Снижение ставок 
коснётся в том числе СМАРТ-кредитов, 
выдаваемых на основе интеллектуальной 
модели анализа данных о клиентах. Банк 
разработал новую модель кредитования 
малого бизнеса, которая базируется на 
анализе больших данных, учитывающем 
несколько десятков факторов. На основе 
результатов этого анализа банк фор-
мирует для клиентов индивидуальные 
кредитные предложения, в результате 
клиент может получить кредит в течение 
одного дня. Подробные условия креди-
тования – на сайте Сбербанка. 

https://komiinform.ru

Министерство сельского хозяйства и 
потребительского рынка Республики Коми 
и Коми республиканский агропромышлен-
ный техникум заключили соглашение о 
сотрудничестве.

Соглашение подписано на пять лет и 
предусматривает расширение социального 
партнёрства с отраслевыми работодате-
лями, развитие сетевого взаимодействия 
с профильными образовательными орга-
низациями и обеспечение потребностей 
агропромышленного комплекса квалифици-
рованными кадрами.

Среди намеченных в рамках подписанного 
соглашения направлений совместной работы 
– создание условий для внедрения дуаль-
ной системы подготовки кадров; развитие 
системы непрерывного профессионального 
образования для всех категорий населения, 
проживающих в сельской местности, в том 
числе молодёжи, незанятого населения, 
работников сельскохозяйственной отрасли, 
а также профессиональная ориентация мо-
лодёжи на получение профессий и специаль-
ностей сельскохозяйственного профиля.

Напомним, для закрепления молодых спе-

циалистов и квалифицированных рабочих на 
предприятиях агропромышленного комплек-
са и в крестьянских (фермерских) хозяйствах 
с 2015 года введена трёхступенчатая система 
предоставления государственной поддержки, 
что позволяет закрепить работников на срок 
до шести лет. Увеличены размеры едино-
временной выплаты: для специалистов она 
составляет 500 тысяч рублей, для рабочих 
кадров – 300 тысяч рублей. 

https://komiinform.ru

В республике одобрен 
прогноз социально-эко-
номического развития на 
2017-й и 2018-2019 годы. 
Соответствующее распо-
ряжение опубликовано на 
официальном портале Коми. 
Как в ближайшие три года 
в регионе будет работаться 
малым и средним предпри-
нимателям?

Как говорится в документе, 
в 2015 году в сфере малого и 
среднего предприниматель-
ства наблюдалось снижение 
числа организаций (на 0,03 
по сравнению с предыду-
щим годом). Оборот соста-
вил 145,7 миллиарда рублей. 
Наиболее существенная доля 
– в оптовой и розничной 
торговле, ремонте автомо-
билей, мотоциклов, бытовых 
изделий и предметов личного 
пользования (50,4 процента), 
строительстве (13,8 процен-
та), операциях с недвижимос-
тью (10,9 процента). Самой 
привлекательной сферой для 
малого и среднего бизнеса 
остаётся торговля, так как она 
отличается быстрой оборачи-
ваемостью средств и низкими 
капиталовложениями.

В 2015 году малый бизнес 
продолжали поддерживать 
через госпрограммы. На это 
потратили 157,3 миллиона 
рублей из федерального и 
республиканского бюджетов 
(114,3 миллиона – на муни-
ципальные программы подде-

ржки). ОАО «Микрофинансо-
вая организация Республики 
Коми» выдала в прошлом году 
57 займов на 32,2 миллиона 
рублей (на три года под де-
сять-двенадцать процентов 
годовых). АО «Гарантийный 
фонд Республики Коми» вы-
дал 13 поручительств на 30 
миллионов, а кредитов – на 
74 миллиона рублей.

М е ш а ю т  р а з в и в а т ь с я 
бизнесу, как считают спе-
циалисты, неблагоприятная 
экономическая обстановка, 
снижение реальных доходов 
населения, усиление конку-
ренции с крупными торговы-
ми сетями, сокращение чис-
ленности населения региона, 
а значит, и спроса. Поэтому в 
2016 году аналитики ожидают 
незначительное увеличение 
числа малых и средних пред-
приятий, а количество работ-
ников на них – на уровне пре-
дыдущего года. Рост оборота 
произойдёт за счёт того, что 
часть крупных предприятий 
перейдёт в категорию средних 
по размерам выручки. Также 
правительство разработало 
ряд мер по развитию малого 
и среднего бизнеса в Коми. 
Среди них, например, ор-
ганизация взаимодействия 
с отраслевой федеральной 
корпорацией, повышение 
доступа к системе закупок, 
устранение административ-
ных барьеров с сокращением 
разрешительных процедур, 

повышение эффективности 
организаций, образующих 
инфраструктуру поддержки 
бизнеса, привлечение пред-
принимателей к обсуждениям 
законов и имущественная 
поддержка организаций.

Всё это, по мнению ав-
торов документа, позволит 
нивелировать негативные 
социально-экономические 
факторы, сдерживающие 
развитие малого и среднего 
предпринимательства.

В 2017-2019 годы власти 
рассчитывают на повышение 
роли бизнеса в экономичес-
ком и социальном развитии 
республики, обеспечении 
рабочими местами и работе в 
инновационных секторах эко-
номики. Продолжится работа 
по привлечению федеральных 
субсидий, и республика по-
прежнему будет помогать 
властям поддерживать мест-
ных бизнесменов.

Благодаря этой работе к 
2019 году аналитики прог-
нозируют рост показате-
лей деятельности малых и 
средних предприятий. Их 
число должно увеличить-
ся с 13,1 тысячи в 2016-м 
до 13,6 тысячи в 2019-м.
Работать на них будут не 58,6 
тысячи человек (в 2016-м), 
а до 63,7 тысячи человек (в 
2019-м). Оборот малого и 
среднего бизнеса вырастет до 
161,9 миллиарда рублей.

komionline.ru

×òî áóäåò ñ ìàëûì 
è ñðåäíèì áèçíåñîì â 2017 ãîäó?

Ãäå âçÿòü  êàäðû äëÿ ñåëà?
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Неутешительные для малых пред-
приятий результаты исследования 
огласила «Опора России», которая 
провела мониторинг совместно с 
Промсвязьбанком. В выборке были 
представлены порядка двух тысяч 
директоров малых и средних пред-
приятий. У них поинтересовались, 
участвовали ли они за последний 
год в конкурсах на государственные 
закупки, и насколько изменились, 
по их мнению, правила игры в этом 
сегменте. Как выяснилось, если год 
назад заявки на участие в государст-
венных закупках подавали 24% малых 
и средних компаний, то сегодня 
– только 15%. При этом среди мик-
рокомпаний снижение составило 
9% – с 21% до 12%, а среди малых 
предприятий – 10%, с 28% до 18%. 
Примечательно, что малый бизнес, 
сохраняя недовольство процедурой 
госзакупок, при этом считает, что 
тендеры проводятся прозрачно. Если 
год назад с таким утверждением были 
согласны 30% руководителей МСП, то 
сегодня – 43%. 

wek.ru

•••••••••••••••
Индекс предпринимательской уве-
ренности российских компаний, 
отражающий состояние предпри-
нимательского поведения, в октябре 
2016 года, по сравнению с октябрём 
2015 года, в среднем увеличился на 
4,3 п.п., следует из данных Росстата. 
В добывающих производствах индекс 
вырос с минус 5% до минус 3%, в 
обрабатывающих производствах — с 
минус 11% до минус 6%, в производст-
ве и распределении электроэнергии, 
газа и воды – с 2% до 8%. Среди оп-
рошенных в сентябре руководителей 
число оптимистически настроенных 
на рост производства в течение 
ближайших трёх месяцев превышает 
число ожидающих снижения выпуска 
продукции в добыче полезных иско-
паемых на 4 п.п., в обрабатывающих 
производствах — на 12 п.п. 

rns.online

•••••••••••••••
В России могут запретить прода-
вать промтовары, одежду и обувь 
ночью. Национальная ассоциация 
сетевой торговли сама обратилась 
в Минпромторг с предложением 
об ограничении времени работы 
непродовольственных магазинов.
Если за едой, средствами гигиены 
и лекарствами ночью покупатели и 
заходят, то за одеждой и обувью про-
гуляться в полночь желающих мало. 
Оптимальное время работы таких 
магазинов – с 11:00 до 21:00, считают 
продавцы. Это позволит экономить 
электричество и снижать другие тра-
ты. Однако как регулировать работу 
крупных универсамов, где продают и 
одежду, и еду, разработчики инициа-
тивы не уточняют.

rg.ru

Отсрочка платежа — это особый способ погашения задолженности, при котором её внесение в 
полной сумме переносится на срок более поздний, чем это предусмотрено договором. 

Непротиворечивость в бухгалтерском учёте — это тождество данных аналитического и син-
тетического учёта на первое число каждого месяца, а также показателям бухгалтерской отчёт-
ности. 

Запись, ручная — в бухгалтерском учёте это отражение хозяйственных операций в учётных 
регистрах вручную (чернилами, карандашом) или на пишущей машинке.

www.edictionary.ru

СЛОВАРЬ

ДЕЛОВЫЕ НОВОСТИ МИРА ДЕЛОВЫЕ НОВОСТИ РФ

В ближайшем будущем США вновь начнут 
наращивание добычи нефти, и это негативно 
скажется на рынке. Об этом заявил Джереми 
Вейр, главный исполнительный директор 
Trafigura, одного из крупнейших сырьевых 
трейдеров в мире. Прогноз Вейра строится 
на наблюдаемом росте числа американских 
буровых установок. Такое развитие ситуации 
ещё больше усложнит существующее поло-
жение, полагает эксперт. В настоящее время 
страны-участницы ОПЕК не могут прийти к 
единому мнению в вопросе замораживания 
добычи нефти. Глава Trafigura считает, что 
достижение согласия возможно, однако есть 
два ключевых вопроса: «Первый — получит 
ли нелимитированные квоты на добычу столь 
большое число стран, что это не скажется на из-
быточных поставках? И второй — какими бы ни 
были соглашения, будут ли их соблюдать сами 
государства-члены (ОПЕК)?» Глава сырьевого 
трейдера отметил в интервью, что в будущем 
возможно появление новых «бенчмарков» 
— нефтяных эталонов. В настоящее время ос-
новные «бенчмарки» в Европе и Азии — Brent 
и Dubai. Однако, по словам Вейра, объё-
мы производства обеих марок сокращаются, 
в отличие от демонстрирующих рост марок 
Urals или ВСТО.

•••••••••••••••

Французская компания Engie начинает пря-
мые поставки газа потребителям Украины. 
Об этом сообщил на своей странице в Facebook 

коммерческий директор Нафтогаза Украины 
Юрий Витренко. По словам чиновника, это 
один из конкретных результатов реформ на 
рынке газа, создание в стране прозрачного и 
конкурентного рынка газа не на словах, а на 
деле. Глава Нафтогаза Андрей Коболев уточнил, 
что Engie стала первой европейской компанией, 
решившей использовать украинские подземные 
газовые хранилища (ПХГ). Укргаздобыча подпи-
сала с Engie соглашение, разрешающее иност-
ранной компании пользоваться украинскими 
ПХГ. Церемония подписания состоялась перед 
началом французско-украинского бизнес-фо-
рума в Париже.

•••••••••••••••

Саудовская Аравия не позволит грузовым 
судам, перевозящим алкоголь, заходить в свои 
порты. Об этом заявил представитель Гене-
рального управления портов королевства Му-
саид ад-Дрейс. По словам Мусаида ад-Дрейса, 
Саудовская Аравия обосновывает своё решение 
нормами исламского шариатского права. При 
этом культурные особенности страны стоят 
выше правил ведения международной торгов-
ли, отметил представитель Генерального уп-
равления портов в интервью газете Okaz. Стало 
известно, что Верховный комитет по научным 
исследованиям и религиозному праву Саудов-
ской Аравии опубликовал фетвы (решение по 
какому-либо общественному, политическому 
или правовому вопросу, выносимое муджта-
хидом, муфтием), запрещающие делать селфи 
с котами и играть в настольные и карточные 
игры с участием персонажей японского мульт-
фильма «Покемон».

https://lenta.ru
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В наше время ремонт квартиры при-
обретает буквально культовый ха-
рактер. Подавляющее большинство 
обывателей стремятся всеми воз-
можными методами обновить своё 
жилищ
е так, чтобы оно ничем не уступало 
соседскому евроремонту.
Конечно, если вы зарабатываете 
достаточно и можете себе позво-
лить нанять специалистов, которые 
выполнят все работы, то данный 
вопрос отпадает. Такой вариант 
подходит для людей с хорошим за-
работком. А что делать тем, кто не 
может покрыть подобные затраты? 
Выход только один – взяться за ре-
монт самому.
Последней преградой этому жела-
нию может оказаться отсутствие 
опыта в строительных или ремон-
тных работах. Но если вы хотя бы 
раз держали в руках инструменты 
или видели сам процесс ремонта, то 
не всё потеряно. В наш век стреми-
тельного развития прогресса ничего 
не стоит заглянуть в интернет и най-
ти ответ на любой интересующий 
вас вопрос.

Часто можно увидеть суммы с бас-
нословными цифрами. Когда види-
те огромную цифру, всегда берите в 
расчёт следующие показатели:
- в данную сумму входят не только 
затраты на ремонт, но и на бытовую 
технику;
- зачастую в эту же сумму входит 
и сумма гонорара, выданная масте-
рам;
- очень часто подобные цифры ока-
зываются слишком завышены, что-
бы воспроизвести впечатление на 
окружающих.
Вы с легкостью можете определить 
свои финансовые возможности, для 
чего достаточно будет составить 
смету на ремонтно-строительные 
работы. После того как смета будет 
составлена, можно реально оценить 
свои финансовые возможности и 
продолжить работу над этим воп-
росом. Если вы увидите, что такая 
сумма для вас не проблема, то може-
те смело приступать к ремонтным 
работам. 
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Для того чтобы обновить свой дом, учитывая при этом 
исключительно собственные предпочтения, необходимо 
соблюдать некоторые полезные советы по ремонту квар-
тиры. В первую очередь следует в точности выполнять 
правильную последовательность действий. К примеру, 
замену всех окон, дверей и тому подобного нужно про-
изводить до того момента, когда пришло время присту-
пать к косметическому ремонту. То же самое касается 
и пола. Такого рода процессы всегда сопровождаются 
оседанием большого количества пыли, которая пагубно 
воздействует на декоративную отделку стен и потолка.

Не следует разделять ремонт квартиры по комнате на 
промежуток времени. Лучше потерпеть, подсобрать 
средства и сделать полноценное обновление всего жи-
лья сразу. В противном случае потеряется эффект приоб-
ретения чего-то нового, поскольку с течением времени 
ремонт в соседнем помещении может надоесть. К тому 
же нужно учитывать непрерывный рост цен на строи-
тельные материалы, а при объёмной закупке можно рас-
считывать на существенную скидку.

Одним из главных гарантов долговечности проделанно-
го ремонта является качество используемых материалов. 
Если, например, выбор пал на обои, то не следует эконо-
мить при их выборе. Лучшим вариантом при этом будут 
моющиеся изделия, поскольку они очень практичны и 
имеют отличные декоративные качества. Также очень 
экономичным и современным решением является пок-
раска стен эмульсионной краской. Но следует помнить, 
что такой вид отделки требует предварительного вырав-
нивания стены, поскольку даже малейшие погрешности 
будут очень сильно проявляться, особенно при игре ос-
вещения. Зато такой ремонт позволяет без проблем об-
новлять цвет комнаты при желании.

Следует помнить, что усилить эффект новизны можно 
посредством замены таких второстепенных элементов, 
как шторы и некоторая мебель. Часто бывает, что старые 
громоздкие конструкции маскируют только что сделан-
ный ремонт, поэтому их необходимо, по крайней мере, 
переставить на другие места.
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ПРАВОВЫЕ НОВОСТИ РФПРАВОВЫЕ НОВОСТИ РФ

УВАЖАЕМЫЕ ЧИТАТЕЛИ НАШЕЙ ГАЗЕТЫ! 
Если у вас возникли вопросы, связанные с предпринимательской 

деятельностью, просим вас сообщать их по т. 76-13-49, ф. 76-02-42, 
или присылать  по e-mail: karpovevgeni@yandex.ru

В настоящее время документы на 
регистрацию юридического лица или 
индивидуального предпринимателя 
можно подать двумя способами: не-
посредственно в регистрирующий 
орган или через многофункциональный 
центр предоставления государствен-
ных и муниципальных услуг (МФЦ). 
Соответственно, государственную пош-
лину за регистрацию следует платить 
по двум разным КБК, в зависимости 
от выбранного способа представления 
документов. Об этом напомнила ФНС 
России в письме от 19 апреля 2016 года 
№ ЗН-3-1/1729@. Авторы комментиру-
емого письма отмечают, что функции по 
государственной регистрации юриди-
ческих лиц и физических лиц в качестве 
индивидуальных предпринимателей воз-
ложены на территориальные налоговые 
органы. МФЦ только лишь принимают и 
передают в налоговые органы докумен-
ты для осуществления госрегистрации. 
При этом приказом Минфина России от 
01 июля 2013 года № 65н установлено, 
что перечисление государственной 
пошлины за регистрацию юрлиц и 
предпринимателей осуществляется по 
двум КБК:
– при обращении в налоговые органы 
182 1 08 07010 01 1000 110;
– при обращении в многофункциональ-
ные центры – КБК 182 1 08 07010 01 
8000 110.

•••••••••••••••
В отношении предпринимательской 
деятельности в сфере оказания услуг 
по консультированию в области бух-
галтерского и налогового законодатель-
ства, ведению бухгалтерского и налого-
вого учёта, регистрации организаций и 
индивидуальных предпринимателей, а 
также подготовке и сдаче отчётности в 
электронном виде патентная система 
налогообложения не применяется. 
Такой вывод сделали специалисты Мин-
фина России в письме от 26 апреля 2016 
года № 03-11-12/24231. Аргументы у 
авторов письма достаточно простые. В 
пункте 2 статьи 346.43 НК РФ приведён 
перечень видов предпринимательской 
деятельности, которые могут перево-
диться на патентную систему нало-
гообложения. Предпринимательская 
деятельность в сфере оказания услуг по 
консультированию в области бухгалтер-
ского и налогового законодательства, 
ведению бухгалтерского и налогового 
учёта, регистрации организаций и 
индивидуальных предпринимателей, а 
также подготовке и сдаче отчётности 
в электронном виде в данном перечне 
не упомянута. Соответственно, приме-
нять ПСН в отношении перечисленных 
видов деятельности нельзя. Их следует 
перевести на другие режимы налогооб-
ложения.

www.buhonline.ru

ЗАДАТЬ 
ВОПРОС 

ЭКСПЕРТУ
VK.COM/ NEPSITE

Как отразить исчисленную сумму на-
лога на доходы физических лиц с зара-
ботной платы, начисленной за июнь, 
но выплаченной в июле, по строкам 
070 и 080 раздела 1 расчёта по форме 
6-НДФЛ за полугодие 2016 года?

По строке 070 «Сумма удержанного на-
лога» раздела 1 указывается общая сумма 
налога, удержанная налоговым агентом, 
нарастающим итогом с начала налогового 
периода. По строке 080 «Сумма налога, не 
удержанная налоговым агентом» раздела 1
указывается общая сумма налога, не удер-
жанная на отчётную дату налоговым аген-
том, нарастающим итогом с начала налого-
вого периода, с учётом положений пункта 5 
статьи 226 Кодекса и пункта 14 статьи 226 
Кодекса. 

Поскольку удержание суммы налога с 
дохода в виде заработной платы, начис-
ленной за июнь, но выплаченной в июле, 
налоговым агентом должно производиться 
в июле непосредственно при выплате за-
работной платы (при условии отсутствия 
выплат доходов в январе-июне), в строках 
070 и 080 раздела 1 расчёта 6-НДФЛ за 
полугодие 2016 года проставляется «0». 
Данная сумма налога отражается в строке 
040 раздела 1 расчёта по форме 6-НДФЛ 
за полугодие 2016 года. 

При этом данная сумма налога должна 
быть отражена в строке 070 раздела 1, а 
также непосредственно сама операция в 
разделе 2 расчёта по форме 6-НДФЛ за 
девять месяцев 2016 года.

•••••••••••••••

Индивидуальный предприниматель, 
совмещающий два режима налогооб-
ложения – ЕНВД и УСН, имеет несколь-
ко торговых точек в разных городах.  
Как плательщик ЕНВД стоит на учёте 
в ИФНС по месту осуществления тор-

говой деятельности по каждой торговой 
точке, как плательщик УСН – по месту 
жительства. Имеет наёмных работников. 
Куда уплачивать налог на доходы физи-
ческих лиц и, соответственно, представ-
лять расчёт по форме 6-НДФЛ?

Индивидуальный предприниматель, осу-
ществляющий деятельность с применением 
УСН, расчёт по форме 6-НДФЛ в отношении 
работников, нанятых в целях осуществления 
такой деятельности, представляет в налоговый 
орган по месту своего жительства, а в отно-
шении доходов, выплачиваемых работникам, 
занятых в деятельности, в отношении которой 
применяется система налогообложения в виде 
ЕНВД, расчёт по форме 6-НДФЛ представ-
ляется в налоговый орган по каждому месту 
учёта ИП в связи с осуществлением такой дея-
тельности.

•••••••••••••••

Как определить период, за который 
выплачен доход для целей заполнения 
формы 2-НДФЛ и расчёта 6-НДФЛ?

Период, за который выплачен доход, опреде-
ляется по дате фактического получения дохода 
с учётом положений статьи 223 НК РФ. 

Пример:
– заработная плата за декабрь 2015 года 

выплачена работнику в январе 2016 года. 
Период, за который выплачен доход – декабрь 
2015 года;

– выплата по договору гражданско-правово-
го характера за услуги, оказанные 22.12.2015, 
произведена 01.02.2016. Период, за который 
выплачен доход – февраль 2016 года;

– отпускные работнику за ежегодный опла-
чиваемый отпуск с 01.07.2016 по 14.07.2016 
перечислены 27.06.2016. Период, за который 
выплачен доход – июнь 2016 года.

Межрайонная инспекция ФНС России № 3 
по Республике Коми
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Пришло празднословие в гости 
к молчанию 

Пришло празднословие в гости к 
молчанию.

И ну без умолку говорить: о том о 
сём... о сём, о том...

А молчание молчит. Только глаза 
слезами наполняются.

Не выдержало празднословие и 
говорит:

– Я тебя веселю-веселю, а ты всё 
грустнее становишься. И вообще, 
почему ты молчишь?

– Я не молчу, – отвечает молча-
ние. – Я считаю! Вот ты с того мо-
мента, как пришло, уже 2 253 слова 
сказало. И всё ни о чём!

– Сколько? – не поверило празд-
нословие.

– 2 253... точнее – уже 2 254! 
– поправилось молчание. – И это ког-
да за каждое праздное слово можно 
осудиться. А сколько ты их сказало 
за всю жизнь?

– Я? – задумалось празднословие 
и принялось считать.

Считало... считало...
Да только так и не могло сосчи-

тать. Потому что даже когда считало, 
продолжало пустословить, увеличи-
вая и без того огромную цифру...

Слепая жалость

Идёт жалость по свету. Тросточ-
кой дорогу ощупывает. Кого встретит 
– милостыню просит. И благодарит 
всех подряд: и тех, кто подал, и тех, 
кто мимо прошёл. Причём последних 
– особенно, желая им земных благ и 
Вечного спасения.

Люди думают, что она слепая.
А жалость всё видит. Просто ей 

всех жалко. И особенно тех, кто во-
обще ничего не подал ей...

Притча о машине без водителя
Захотела машина сама без во-

дителя ездить. Взяла – да поехала! 
Где захочет – проедет, что надумает 
– сделает. Не жизнь – одно удо-
вольствие! Только вдруг видит она 
– впереди пропасть. Такая, что упади 
в неё – колес не соберёшь! Ей бы на 
тормоз нажать, да разве без водителя 
это сделаешь? Вспомнила машина 
про водителя и как загудит, что есть 
мочи! Услышал это водитель, догнал 
своевольную машину, заскочил в 
кабину и затормозил перед самой 
пропастью.

А если бы не успел?..

www.smisl-zhizni.ru

КОРОТКО О ГЛАВНОМ

При изучении  основных конкурентов важно 
обратить особое внимание на следующие ас-
пекты:
• позиционирование на рынке;
• цены;
• предлагаемый ассортимент;
• уровень обслуживания;
• маркетинговая активность и инструменты.

Позиционирование 
конкурентов

Если коротко, то это образ, под которым 
компания воспринимается аудиторией. И лучше, 
конечно, если этот образ уникальный, выгодно 
отличающийся от конкурентов. В принципе, от-
личиться в бизнесе можно в одном из следующих 
его аспектов:

– цена, продукт, обслуживание, процесс, 
маркетинг.

Соответственно, хотя бы в одной из этих 
областей вы должны выделяться на фоне кон-
курентов. 

Когда анализируете основных конкурентов, 
вам нужно понять, в какой из этих областей 
конкурент пытается выделиться. Если ни в какой 
— хорошо. Обратить внимание следует на следу-
ющие моменты: ассортимент, бесплатная достав-
ка (или стоимость доставки), пункт самовывоза, 
цены, варианты оплаты, срок существования, 
дополнительные услуги, маркетинг и реклама, 
другое. Имея эти данные, вы поймёте, за кого 
они себя выдают. 

Ценовая политика
Думаю, что узнать цены у конкурентов ста-

раются все, не нуждаясь в этой и подобных 
статьях.

Анализ ассортимента 
основных конкурентов

Можете проанализировать их ассортимент и 
сравнить со своим по производителям, моделям, 
общему объёму, качеству и так далее.
Анализ сервиса и обслуживания

Здесь нам поможет «тайный покупатель». 
Просто кого-нибудь попросите, чтобы позвонил, 

заказал через сайт, зашёл в магазин конкурентов 
и так далее. Вот несколько подсказок, на что 
обратить внимание: как быстро берут телефон, 
скорость реакции на заявки через сайт, скорость 
реакции на отправку письма на e-mail, указанный 
на сайте, есть ли указанный товар на сайте (или 
не обязательно указанный на сайте) в наличии, 
актуальны ли цены на товар и доставку, манера 
общения менеджеров, соблюдают ли данные 
обещания менеджеры, позвонить за пять минут 
до начала или конца рабочего дня, есть ли CRM 
— система для «ведения» клиентов (скажите, что 
не в первый раз обращаетесь).

Маркетинговые активности 
и инструменты конкурента

Обратите внимание, где они рекламируются и 
каким образом, ведут ли бизнес онлайн, продви-
гаются ли в сети. Анализируйте их сайт и,  вообще, 
жизнь конкурентов в сети. Смотреть следует сле-
дующее: какие контактные данные, какой сайт в 
целом (дизайн, контент, графика, интерактивные 
элементы), интегрируются ли с соцсетями, есть 
ли на сайте отзывы клиентов, что необычного на 
сайте и так далее.

Где собирать информацию 
для анализа основных 
конкурентов?

Везде. Например, сайты с обзорами и отзы-
вами, блоги и комментарии, социальные сети, 
вакансии и отзывы о работодателях, статьи и 
новости на тематических порталах и так далее.

Где бы вы ни искали, вводите название кон-
курента, имена сотрудников, торговые марки, 
бренды, товары, оказываемые услуги, адрес 
сайта, почтовый адрес  и прочее. По любому 
«следу» можно получить ценную информацию. 
Массу информации вы получите наблюдением за 
конкурентами, совершением «тайных покупок», 
общением с их сотрудниками, соседями, контр-
агентами. Конечно, это требует много времени и 
усилий. Конечно, может быть, у вас есть дела по-
важнее. В таком случае займитесь делами поваж-
нее. Но помните, как будет возможность, сделайте 
всё же анализ основных конкурентов. Наверное, 
это поможет вам улучшить свой бизнес.

http://predprinimatel-pro.ru

Àíàëèçèðîâàíèå 
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Одним из основных направле-
ний в исследовании  бизнеса 
являются конкуренты и кли-
енты. В данной статье  обсуж-
дается анализирование основ-
ных конкурентов как важный 
момент и до открытия своего 
бизнеса, так и в будущем его 
существовании и развитии. 

Рис. из сети интернет
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ЗНАЕТЕ ЛИ ВЫ, ЧТО...

 Крот может за одну ночь 
прорыть туннель длиной в 
76 метров.

 У улитки около 25 000 
зубов.

 Чёрная паучиха может 
съесть до 20 пауков в день.
 Летучая мышь – единствен-

ное млекопитающее, которое 
может летать.

 80% тепла человеческого 
тела уходит из головы.

 У человека меньше муску-
лов, чем у гусеницы.

 Самые высокие в мире по-
казатели IQ по стандартным 
тестам принадлежат двум 
женщинам.
 Большинство людей теряют 

50% вкусовых ощущений к 
60 годам.

 Домашняя пыль на 70% со-
стоит из сброшенной кожи.

 Зуб – единственная часть 
человека, лишённая спо-
собности самовосстанавли-
ваться. 

 Мозг на 80% состоит из 
воды.

 Один волос может выдер-
жать вес в три килограмма.

 Лизнуть собственный ло-
коть человеку невозможно 
анатомически.
 Здание главной библиотеки 

университета штата Индиана 
ежегодно даёт просадку в 
один дюйм, потому что при 
строительстве инженеры не 
приняли в расчёт вес содер-
жащихся в нём книг.

 Улитки могут спать до трёх 
лет.

 Крокодилы не умеют высо-
вывать язык.
 Зажигалка была изобретена 

раньше спичек.
 Если вы бyдете кpичать в 

течение восьми лет семи ме-
сяцев и шести дней, то акyс-
тической энеpгии, котоpую 
вы выpаботаете, хватит на 
то, чтобы подогpеть однy 
чашечкy кофе.

 Пpи пеpекачивании кpови 
в оpганизме человеческое 
сеpдце создаёт давление, до-
статочное для выбpоса кpови 
на десять метpов впеpёд.
 Мypавей может поднять вес 

в 50 pаз больший, чем его 
собственный, и тянyть вес, 
пpевышающий его собствен-
ный в 30 pаз. 

По материалам сети интернет

вторник , 16:00, фактически  – 16:00.

Сканворд с сайта: www.eruditskan.ru
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